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▢  Ikke vær redd for å snakke om smertepunkter, men ta dem med "ut i lyset"

etterpå

▢  Overgang mellom smerte og glede "Det trenger ikke være slik"

▢  Snakk om drømmen - resultater (se for deg at…)

▢  Vis dette er resultatene de kan få + andre har fått...

▢  Ta med ofte stilte spørsmål (Tidsbruk, pris, målgruppe, info om betaling)

▢  Fortell hvorfor er produktet er unikt

▢  Call To Action mot slutten - vær supertydelig på hva de skal gjøre

▢  Vis korte, "to the point" testimonials/kundeomtaler

▢  Avslutning: Takk for deltagelsen og si noe slikt som "uavhengig av om

du ønsker å være med på xxxx, så er jeg sikker på at du har fått noen gode

tips/ideer/innspill/mindset som du kan bruke i _______." 

Først litt mindset:

▢  Få kunden til å føle seg velkommen - Husk at dette er en samtale

▢  Få kunden til å tenke "dette er riktig sted for meg!"

▢  Få kunden til å føle seg inspirert - Fokus på resultater

▢  Husk å underholde - Et kjedelig webinar blir ikke sett

▢  "Keep their heads nodding" - Snakk så kunden nikker mens h*n ser

▢  Å selge er å hjelpe - også i et webinar!

Så litt om struktur 

▢  Sikt på ca 45 min innhold, 15 min salg (Få inn tilbudet  før 60 min)

▢  Vær synlig i ruta noen minutter først så deltagerne ser deg

▢  "Du er på riktig sted hvis"...

▢  Snakk kort om deg selv, gjerne i form av en historie

▢  Korte tekster på slidesene - kulepunkter og stikkord

▢  Mye bilder, illustrasjoner etc. på slidesene - hold det på brand

▢  Fortell visuelle historier, ikke bare del tørre fakta

▢  Ikke gi for mye innhold,  pass på at det som gis er konkret og nyttig

▢  I salget: Vis både Innhold og fordeler - "Du får xxx, slik at xxx" (hva får

man, hvorfor det er viktig)


