
Programbyggeren

oneamazingbusiness.com

Programløfte:

Navn:

Varighet:

Innhold - Hva får kunden av tid/ressurser/etc (= kan garanteres):

Pris + betalingsvilkår:

Hva må kunden tro / mene / drømme om / ha på plass før påmelding: 

Før (innside/utside):

Etter (innside/utside):

Hvem dette ikke er for:

Hva vet du er mulig:

Hva tolereres ikke:

Fallgruver for kunder:

Unikhetstrekk:

Hva er suksess (scenarier):

Hva må kunden være villig til:

Hvordan kan prog. levere resultater enda bedre enn det forventede:

Det hemmelige rommet i skattekista (bonus ved enden):


