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▢  Pain points, kuleliste

▢  Overgang "Det trenger ikke være slik"

▢  Drømmen - resultater (se for deg at…)

▢  Overgang - "dette er resultater du kan få" / "andre har fått..."

▢  Ofte stilte spørsmål (Tidsbruk, pris, målgruppe, info om delbetaling)

▢  Bio med USP - Hvorfor er produktet unikt, og hvorfor bør jeg lytte

til henne?

▢  Call To Action helt nederst - peker på hovedfordelen

▢  Korte, "to the point" testimonials/kundeomtaler fordelt på siden

▢  Juridiske linker (personvernpolicy, vilkår for kjøp)

Først litt mindset:

▢  Få kunden til å føle seg velkommen - Husk at dette er en samtale

▢  Få kunden til å føle seg inspirert - Fokus på resultatet

▢  Husk å underholde - En kjedelig salgsside blir ikke lest.

▢  "Keep their heads nodding" - Skriv så kunden nikker mens h*n leser.

▢  Å selge er å hjelpe!

Så litt om struktur (=gjør siden skannbar for øyet):

▢  Korte tekster (MAX 7 linjer pr. avsnitt, helst bare 3-4)

▢  Mye bilder, mockups, illustrasjoner, ikoner og evt. videoer

▢  Bruk kulepunkter, uthevede partier etc.

▢  Godt med luft mellom elementene (det er ok at siden blir lang)

▢  Hold det ryddig og symmetrisk

12 gode ideer til innholdssegmenter:

▢  Overskrift - snakk om resultatet produktet leder til og for hvem

▢  Fortell i korte trekk hva du selger og hvorfor

▢  Innhold + fordeler - "Du får xxx, slik at xxx" (hva får man, hvorfor

det er viktig)


